
ARTIGO

TRANSFORMADOR

161161

              

O CONSELHO QUE
EU DARIA PRA MIM

LÁ NO INÍCIO

O CONSELHO QUE
EU DARIA PRA MIM

LÁ NO INÍCIO



No início de um negócio, é comum

acreditar que tudo precisa estar pronto

antes do lançamento. O produto ideal, o

site perfeito, o processo completo. A

intenção é reduzir erros.

Na prática, porém, essa busca pela

perfeição costuma adiar aquilo que mais

faz um negócio evoluir: o contato com o

mercado.
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INTRODUÇÃO

Eric Ries, autor de A Startup Enxuta, defende

que empresas aprendem mais quando

colocam suas ideias em teste rapidamente,

observam a resposta dos clientes e ajustam o

rumo continuamente. Em vez de esperar pela

versão perfeita, transformam o aprendizado em

parte da estratégia de crescimento.
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Toda decisão adiada tem um custo. Enquanto o
empreendedor aperfeiçoa detalhes que ainda não
foram validados pelo mercado, ele deixa de
receber aquilo que realmente faz um negócio
evoluir: informação.

É o cliente que mostra:
se o preço faz sentido;
quais características realmente importam;
onde o atendimento precisa melhorar;
quais objeções impedem a venda;
o que gera valor e o que pode ser simplificado.

Nenhum planejamento consegue responder essas
perguntas com a mesma precisão que a
experiência prática.

Quanto mais tempo o negócio permanece apenas
no papel, mais o aprendizado também fica parado.
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O CUSTO INVISÍVEL DE ESPERAR DEMAIS



              

Negócios consistentes não evoluem porque

acertam tudo desde o início. Eles buscam reduzir o

tempo entre testar, aprender e melhorar.

Esse ciclo acontece quando o empreendedor

desenvolve três comportamentos:

• Coloca a ideia em contato com o mercado:  

entende rapidamente como o cliente reage.

• Escuta antes de concluir: usa o feedback para

orientar ajustes, em vez de defender hipóteses.

• Evolui continuamente: revê processos,

atendimento, precificação e oferta sempre que

novas informações aparecem.

O objetivo não é lançar algo inacabado, só evitar

que a busca pela perfeição impeça o aprendizado

que só acontece na prática.
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APRENDER RÁPIDO É UMA ESTRATÉGIA DE

CRESCIMENTO



              

O MERCADO NÃO
RECOMPENSA QUEM
ESPERA ESTAR
PRONTO, MAS QUEM
APRENDE PRIMEIRO.
E PRA ISSO,
SÓ FAZENDO.
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Acesse a 

Mentoria 

O Resgate

ojuliomonteiro.com

A Mentoria O Resgate pode te ajudar:

a desenvolver uma visão mais prática para

validar ideias e oportunidades;

a tomar decisões com mais segurança, sem

depender da perfeição;

a construir um negócio que evolui por meio de

aprendizado contínuo e execução consistente.

              

Se você percebe que está adiando decisões

importantes esperando o momento ideal, ou sente

que o excesso de planejamento tem impedido seu

negócio de evoluir na velocidade que poderia...
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