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INTRODUCAO

No Inicio de um negodcio, € comum
acreditar que tudo precisa estar pronto
antes do lancamento. O produto ideal, o
site perfeito, o processo completo. A
Intencao é reduzir erros.

Na pratica, porem, essa busca pela
perfeicdo costuma adiar aquilo que mais
faz um negocio evoluir: o contato com o
mercado.

Eric Ries, autor de A Startup Enxuta, defende
que empresas aprendem mais quando
colocam suas idelas em teste rapidamente,
observam a resposta dos clientes e ajustam o
rumo continuamente. Em vez de esperar pela
versao perfeita, transformam o aprendizado em
parte da estratégia de crescimento.



O CUSTO INVISIVEL DE ESPERAR DEMAIS
Toda decisdo adiada tem um custo. Enquanto o
empreendedor aperfeicoa detalhes que ainda nao
foram validados pelo mercado, ele deixa de
receber aquilo que realmente faz um negoécio
evoluir: informacéo.

E o cliente que mostra:
« se 0 preco faz sentido;
« quais caracteristicas realmente importam;
« onde o atendimento precisa melhorar;
e quais objecdes Iimpedem a venda;
0 que gera valor e o que pode ser simplificado.

Nenhum planejamento consegue responder essas
perguntas com a mesma precisdo que a
experiéncia pratica.

Quanto mais tempo o0 negocio permanece apenas
no papel, mais o aprendizado também fica parado.



APRENDER RAPIDO E UMA ESTRATEGIA DE
CRESCIMENTO

Negocios consistentes ndo evoluem porque
acertam tudo desde o Inicio. Eles buscam reduzir o
tempo entre testar, aprender e melhorar.

Esse ciclo acontece quando o empreendedor
desenvolve trés comportamentos:

= Coloca a idela em contato com o mercado:
entende rapidamente como o cliente reage.

= Escuta antes de concluir: usa o feedback para
orientar ajustes, em vez de defender hipoteses.

= Evolui continuamente: revé processos,
atendimento, precificacdo e oferta sempre que
novas informagdes aparecem.

O objetivo nédo € lancar algo inacabado, so evitar
que a busca pela perfeicao impeca o aprendizado
que so6 acontece na pratica.
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Se vocé percebe que esta adiando decisdes
importantes esperando o momento ideal, ou sente
que o excesso de planejamento tem impedido seu
negocio de evoluir na velocidade que poderia...

A Mentoria O Resgate pode te ajudar:
« a desenvolver uma visdo mais pratica para
validar ideias e oportunidades;
« a tomar decisbes com mais seguranca, sem
depender da perfeicao;
« a construir um negaocio que evolul por meio de
aprendizado continuo e execucéo consistente.
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