|V|c|rl(et
otion

TRANSFORMADOR

(m Q u

O QUE SEPARA OS
7% QUE PROSPERAM
DOS 95% QUE FICAM

PELO CAMINHO



INTRODUCAO

O franchising costuma ser visto como um
modelo de negdécio mais seguro do que
empreender sozinho. Afinal, existe uma marca
consolidada, processos estruturados, suporte
operacional € conhecimento acumulado pela
rede.

Ainda assim, o0s numeros mostram uma
realldade que merece atencdo: muitas
operacOoes nao conseguem atravessar Sseus
primeiros anos de vida.

A interpretacdo mais superficial seria concluir
que o problema esta na qualidade das marcas
ou na preparacdo dos empreendedores. Mas
essa leitura ignora um fator fundamental.

o QZ o
O verdadeiro desafio esta na distancia entre aquilo
que fol planejado e aquilo que acontece na pratica.
Todo plano € construido em um cenario projetado,

enquanto a operacao real, esta muda diariamente.
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O MERCADO NUNCA SE COMPORTA
EXATAMENTE COMO O PLANO

Independentemente do segmento, existe uma
diferenca inevitavel entre expectativa e execucao.

O cliente pode demorar mais para chegar do que o
previsto, os custos podem crescer acima do
esperado, a rotina operacional pode exigir mais
dedicagao do que parecia no papel.

Esses desafios ndo acontecem apenas nas
franquias, eles fazem parte da realidade de qualquer
negocio.

A diferenca é que, dentro de uma rede estruturada, o
empreendedor ndo enfrenta esses obstaculos
sozinho. Existe meétodo, suporte e experiéncia
acumulada de quem ja passou por situacoes
semelhantes.
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ESTRUTURA AJUDA E A EXECUCAO DEFINE

Um dos maiores equivocos de quem entra no
franchising € acreditar que a estrutura da rede sera
suficiente para garantir o resultado. Nao sera.

Estrutura € o ponto de partida, mas o resultado
continua dependendo da qualidade da operacéao
diaria.

Quem prospera entende que a franquia oferece uma
plataforma para acelerar o crescimento, mas a

construcdo do negocio continua exigindo disciplina,
gestao e capacidade de execucao.

Por outro lado, quem espera encontrar um sistema
totalmente automatico descobre rapidamente que
ele ndo existe.

O sucesso surge quando método e execucao
trabalham juntos. Quando a experiéncia da rede
encontra o comprometimento de quem esta na
operagao.
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A FRANQUIA
ENTREGA O
METODO.

O RESULTADO
NASCE DA
EXECUCAO.




Se vocé esta avaliando investir em uma franquia
ou deseja extrar mais resultado de uma
operacao que ja possul...

A Mentoria O Resgate pode te ajudar nisso: te
ensinando a analisar oportunidades com mais
profundidade, fortalecer sua capacidade de
gestdo e desenvolver uma operacao capaz de
transformar método em resultado consistente.
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