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Em 2025, foram abertos 4 milhões

de novos negócios no Brasil.

Mas há um detalhe ainda mais

importante de destacar: 77%

desses negócios não têm loja. 

Nenhum endereço, nenhum

aluguel, nenhuma vitrine, só o dono,

um produto e um celular. 

              

INTRODUÇÃOINTRODUÇÃOINTRODUÇÃO

Por décadas, abrir um negócio significava

procurar ponto, investir em fachada,

depender do fluxo de pessoas na rua. 

Hoje, quem tenta começar assim muitas

vezes já começa atrás.



A loja física não desapareceu. O que perdeu força

foi a lógica antiga de operar uma loja.

Antes, o endereço definia parte do sucesso. Agora,

o endereço não garante mais nada.

O risco deixou de estar no ponto comercial e

passou a estar na execução, ou seja, na qualidade

do que você entrega:

na consistência do atendimento;

na sua capacidade de vender sem vitrine;

na disciplina de manter padrão sem estrutura

física.

Abrir um negócio sem loja significa trocar custo fixo

por responsabilidade total.
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Negócio sem loja não é improviso, é não existir

paredes para esconder as falhas.

Se você escolheu não ter um ponto físico, o que te

sustenta é outra coisa: padrão, repetição e

confiabilidade.

Mesmo sem loja, você vai precisar aprender com as

lojas que sempre fizeram bem feito a parte de

encantar, entregar e criar experiência.

O NOVO JOGOO NOVO JOGOO NOVO JOGO
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Acesse a 

Mentoria 

O Resgate

ojuliomonteiro.com

Se você percebe que o modelo mudou e que o

empreendedorismo deixou o ponto físico para

focar na execução, então precisa aprender a

operar no novo jogo.

A mentoria O Resgate aprofunda exatamente

isso: como construir um negócio sólido

quando você é o ponto, a vitrine e a

experiência.
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