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FRANQUIA NAO
QUEBRA DE
REPENTE
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Existe uma ideia confortavel no franchising:
gquando algo da errado, alguém errou na ponta.

Essa logica protege estruturas, mas nao resolve
o problema.

Na pratica, a maioria das franquias que entram
em dificuldade PAsSSOU meses — as vezes anos
— dando sinais.

Margem apertando, decisdes sendo
empurradas, time rodando em circulo,
indicadores sendo vistos sem entendimento.

O ponto central ndo é execucdo. E leitura.

Frangqueado nao precisa apenas de manual.
Precisa de interpretacado.

Precisa entender o que um numero esta
avisando antes que vire prejuizo.

Precisa saber diferenciar fase ruim de erro
estrutural.

E isso ndo nasce sozinho.

E papel da rede formar esse olhar. Nao como
controle, mas como maturidade.

Redes fortes criam franqueados que pensam.

Redes frageis criam franqueados que
obedecem — até cansar.



QUANDO
FRANQUEADORA E
FRANQUEADO
APRENDEM A
ENXERGAR JUNTOS,
O NEGOCIO PARA
 DE SOBREVIVER E

. COMECA A
USTENTAR
RESCIMENTO.
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Grande parte do que eu faco no
Resgate é justamente isso:
reorganizar leitura. Tirar o

empresario do modo “apagador
de incendio” e devolver visao.

Quando a clareza volta, muita
coisa que parecia crise vira
ajuste possivel.

Escaneie o QR Code L
e acesse d mentoria E E
O Resgate. ﬁ .
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