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INTRODUÇÃO

1. O erro mais
comum: confiar no
que se vê

O cérebro humano se acostuma rápido.
O que ontem parecia estranho, hoje
parece normal.

É assim que filas mal posicionadas,
produtos ignorados e equipes lentas
viram paisagem.
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2. O QUE O DADO ENXERGA QUE O GESTOR
NÃO VÊ

IA cruza tempo, comportamento, repetição e
desistência.

Ela mostra:

• onde o cliente perde interesse
• onde a equipe perde ritmo
• onde a venda morre antes de acontecer
Não é tecnologia sofisticada.

É atenção estruturada.

3. DECISÃO BOA É DECISÃO ANTECIPADA

Quem lê dados corrige pequeno.
Quem ignora, corrige grande — e caro.

IA não serve pra apagar incêndio.
Serve pra evitar que ele comece.

4. O PONTO DE VIRADA

O negócio muda quando o dono para de
perguntar “como foi o dia?”
E começa a perguntar “o que o comportamento
mostrou hoje?”
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VOCÊ ESTÁ
TOMANDO
DECISÕES COM
BASE NO QUE
SENTE… OU NO
QUE O SEU
NEGÓCIO ESTÁ
TENTANDO TE
MOSTRAR HÁ
MESES?
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Se você sente que sua operação
está andando, mas não está
evoluindo, é porque falta leitura
— não esforço.

Acesse a mentoria
O Resgate pelo QR

Code ao lado.
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Na Mentoria O Resgate, eu ensino
empresários a enxergar o negócio
com clareza: menos achismo, mais
consciência, mais controle e mais

decisão certa no tempo certo.


